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Успешной можно на​звать ту проповедь, которая в дальней​шем находит свое примене​ние в жизни верующих. Ус​пешно работающие пропо​ведники открывают слушате​лям Евангелие и вероучение Церкви, показывают, каким образом примеры из прошло​го могут помочь людям в на​стоящем и будущем.

Истинная проповедь требует от проповедника знания того, о чем он проповедует, а так​же мужества и мудрости для того, чтобы правильно возве​щать драгоценные библей​ские истины, которые оказы​вают большое влияние на жизнь слушателей.

Хорошая проповедь — это не​что большее, чем передача необходимой информации. Если ни проповедник, ни слу​шатели не открывают для се​бя в проповеди ничего нового и важного, тогда для чего же она говорилась?

Проповеднику следует обра​тить внимание на два важ​нейших факта. Кто его слу​шает? Оказывает ли услы​шанное влияние на их жизнь? Ни принципы, кото​рые не воплощаются, ни пе​речисление фактов не изме​нят образа жизни людей. Проповедь не сводится к по​даче информации. Хорошая проповедь должна найти от​клик в сердцах слушателей.

Стиль проповеди.

Не так давно наша церковь проводила исследование, це​лью которого являлось выяв​ление секрета успешной про​поведи. Предметом изучения были различные стили проповедания. Результаты этого ис​следования выявили, что су​ществует несколько основных моделей.

Модель 1. Проповедник, ко​торого легко слушать.

Он пробуждает в своих слу​шателях живой интерес ак​тивной жестикуляцией, сме​ной интонации и другими приемами этого рода. Такой способ привлечения внима​ния, конечно, важен, так как он может заинтересовать слу​шателей. Но в то же время проповедник может считать, что он добился успеха благо​даря своим ораторским спо​собностям и таланту актера. 

Модель 2. Артистичный проповедник.

Он красноречив и обычно хо​рошо читает Библию на язы​ке оригинала. Но часто такой проповедник более заботится о своем имидже, а не о том, коснулась ли его проповедь сердец слушателей. Служите​ли такого типа говорят: «Се​годня я сказал хорошую про​поведь; а если мои слушатели ничего не поняли — это их проблемы».

Модель 3. Проповедник, за​ставляющий думать.

Он заставляет людей много думать, приводя огромное ко​личество фактов и излагая множество теорий. Его проповедь похожа на библейский урок, цель которого — подго​товить слушателей к наступа​ющему кризису.

Модель 4. Собеседник довер​чивого Петра.

На пикнике этот человек раз​говаривает с Петром. Петр задает интересующие его во​просы и рассказывает о своих переживаниях. Но, придя на богослужение, Петр испыты​вает потрясение, потому что слышит с кафедры проповедь, в которой как иллюстрация используется его рассказ о своих проблемах.

Модель 5. Любитель приво​дить примеры.

Проповедуя, этот человек приводит множество различ​ных примеров. Он постоянно рассказывает истории об из​вестных людях. И если в те​чение двух лет он является пастором одной общины, то церковь устает от его посто​янно повторяющихся исто​рий.

Модель 6. Обращенный про​поведник.

Этот человек несколько лет назад был либо рок-музыкан​том, либо членом банды, нар​команом или маньяком. Теперь же он стал проповедни​ком и рассказывает всем о своем прошлом чаще, чем из​лагает библейские истины. 

Современные требования.

Почему люди доверяют про​поведникам? Потому что слу​шатели изменяются под воз​действием слов человека, сто​ящего за кафедрой. Есть особые факторы, побуж​дающие внимательно слушать проповедь, какой бы долгой она ни была:

1) успешно работающие про​поведники подбирают для своей проповеди интересный материал;

2) они показывают слушате​лям, как можно применить этот материал в их повсед​невной жизни;

3) они прививают своим слу​шателям любовь к изучению Священного Писания и чте​нию христианской литерату​ры;

4) они желают, чтобы каж​дый слушатель размышлял над сказанным в проповеди;

5) они наибольшее внимание уделяют вере и изучению Священного Писания, так как в глазах Бога это самое важное.

Истина, прозвучавшая в про​поведи, станет действенной только тогда, когда и пропо​ведник, и слушатели поймут всю ее ценность и будут при​менять ее в своей повседнев​ной жизни. Поэтому пропо​ведник должен объяснить прихожанам, насколько важ​на данная истина и какое от​ношение она имеет к ним лично. Если верующие осо​знают всю важность услы​шанного, они будут это все​сторонне обдумывать и по​добное изучение послужит возрастанию их веры.

Ни проповедник, ни слушате​ли часто не знают, когда

именно им пригодится новая информация, услышанная в проповеди;  однако люди должны знать ее для того, чтобы воспользоваться ею в нужный момент. Например, человек, понимающий, что Бог, по молитве Авраама, со​гласился пощадить город ради десяти праведников (гл.18 Книги Бытия), посоветует то​му, кто находится в затрудни​тельном положении, в нужде обратиться к Господу.

Многие считают, что для хри​стианина важно заучивать библейские стихи и отрывки. Это, без сомнения, очень по​лезно, но, с другой стороны, часто люди не знают, в какой именно ситуации они могут применить тот или иной стих. Мои любимые библей​ские отрывки — это те, кото​рые Господь открыл мне при личном изучении Его Слова. Человеческая система духов​ных ценностей подобна пап​ке, в которой хранятся факты, понятия и примеры из жиз​ни. Каждый христианин дол​жен знать, что только Дух Святой дает нам правильное понимание библейских истин. 

От абстрактного к кон​кретному.

Самое трудное в проповедо​вании — применить абст​рактные идеи на практике. В работе Платона «Государст​во» философы изображены как цари, потому что они смогли освободить себя от влияния окружающих людей, ограничивающих их внутрен​ний мир. Мы, проповедники, в своей духовной жизни часто имеем дело с явлениями, ко​торые описываются абстракт​ными понятиями. Здесь мож​но назвать обращение; воз​рождение; прощение; при​сутствие и влияние Святого Духа; принятие Иисуса как Господа и Спасителя; единст​во Церкви и т. д. Задача про​поведника — помочь слуша​телям обратить эти абстракт​ные идеи в конкретные фак​ты,  способные  изменить жизнь. Билли Грэм успешно осуществляет это в своем слу​жении.

Но все же успех проповеди зависит не от стиля и оратор​ских способностей проповед​ника, а от его искренности и того, насколько тесна его связь с Богом.

Проповедник — это не толь​ко оратор; каждый проповед​ник имеет индивидуальный стиль проповедования, рас​крывающий его характер и его приоритеты. Внутренний мир проповедника многогра​нен; на него оказывает влия​ние огромное количество факторов, от взаимоотноше​ний с родителями до средств массовой информации. Со​гласно статистике, к 18 годам средний американский под​росток успевал провести 11 тыс. часов в школе и 22 тыс. часов — перед экраном теле​визора; он побывал на 13 тыс. уроках и просмотрел 750 тыс. рекламных роликов. Все эти, а также многие другие внеш​ние обстоятельства участвуют в формировании нашей лич​ности и неизбежно отража​ются в наших проповедях. Эти же факторы влияют и на людей, слушающих пропо​ведь.

Но когда община чувствует, что проповедника радует контакт с нею и что он любит Господа, когда членам церкви нравится общаться друг с другом, тогда проповедник в этой общине находится на верном пути и его проповеди сопутствует успех — то есть она способна изменять жиз​ни людей.

